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INTRODUCCION

Este curso capacita al alumnado para afrontar con garantias el
acceso a la funcion publica en la especialidad de Profesor en
Procesos Comerciales, debido a la amplia experiencia de
Tecnoszubia en la preparacion de oposiciones.
Miles de opositores en todo el territorio nacional han obtenido
plaza con nuestro Centro alo largo de los anos.

> HORAS LECTIVAS »»>» 6 horas semanales

)> MODALIDAD > Presencial/Online

David Fernandez
Raquel del Olmo

} PREPARADORES >

> GRUPOS > Juevesde16a22H
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. Qué formacion necesito

para poder acceder al
concurso oposicion?

Los requisitos para acceder al concurso <4
oposicion son: Doctor, Licenciado,
Ingeniero, Arquitecto. Diplomado

Es necesario el Master de <4
Especializacion Didactica (Antiguo CAP).

*Ensenanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.



Profesorado

)

David Ferna

Olm
Profesor de Procesos Comerciales Profesora de Procesos Comerciales
Master en Marketing y Comportamiento del consumidor Graduada en Marketing e Investigacion de Mercados por la
(Universidad de Granada, 2021). Universidad de Malaga.
Grado en Marketing e Investigaciéon de Mercados (2010-14) Tribunal de oposicion de Procesos Comerciales en Granada
Funcionario de Carrera como Profesor de Ensenanza enel 2023.
Secundaria, Especialidad Procesos Comerciales desde el Funcionaria de Carrera como Profesora de Enseiianza
ano 2021. Secundaria, Especialidad
Jefe de Departamento Comercio y Marketing (IES Angel Procesos Comerciales desde 2021

Ganivet, 2024-Actualmente).
Miembro del tribunal de oposicién (2024)

*Ensenanza no oficial y no conducente a la obtencidon de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.



DATOS DELA ESPECIALIDAD

50
Sueldo Base 1.326,90€
40
Complemento
. 697,43€
30 Destino
20
COmRIe.mento 827.34¢€
Basico
10
2.851,67€
2
2010 2018 2021 2023 2024

*Las plazas convocadas para el aio 2024 corresponden a la convocatoria extraordinaria de Estabilizacion

Plazas convocadas en anos anteriores Sueldo de un Profesor de Secundaria

*Ensenanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.




Primera prueba de la fase oposicicion

Concurso - Oposicion

En la actualidad, el marco legislativo de ingreso a los Parte A: Parte B:
cuerpos docentes, esta regulado por el Real Decreto Prueba Practica Temario
276/2007 de 23 de febrero (BOE n° 53 de 2 de marzo).

De acuerdo con el articulo 17.2 del RD 276/2007, se
establece que “De conformidad con lo establecido en la
disposicion adicional duodécima de la Ley Organica
2/2006, de 3 de mayo, de Educacién, el sistema de ingreso Segunda pl“ueba de Ia fase OpOSiCiCiO'n
en la Funcién Publica Docente sera el de CONCURSO-
OPOSICION convocado por las respectivas
Administraciones educativas. Asimismo, existira una fase
de practicas, que podra incluir cursos de formacién, y
constituira parte del proceso selectivo.”

Parte B:
Preparacion y exposicion de

Parte A:

Presentacion de una

Programacion Diddctica una Unidad Didactica

*Ensenanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.



A . .
FASE DE OPOSICION: VALORACION2/3

En la FASE DE OPOSICION, Ias pruebas de acuerdo con el articulo 20 del RD 276 seran eliminatorias. En concordancia con lo
recogido en el Articulo 21 del mismo, que consistiran en:

1T Prueba, que tendra por objeto la demostracion de los conocimientos especificos de la especialidad docente a la que se
opta, y que constara de dos partes que seran valoradas conjuntamente:

o Parte A) En todas las especialidades, las Administraciones educativas convocantes incluiran una prueba practica que
permita comprobar que los candidatos poseen la formacion cientifica y el dominio de las habilidades técnicas
correspondientes a la especialidad a la que opte.

a
o Parte B) Esta parte consistira en el desarrollo por escrito de un tema elegido por el aspirante de entre los extraidos al
azar por el tribunal, de conformidad con lo establecido en el Reglamento de ingreso, en razén al numero de temas de la

especialidad: cuando el temario de la especialidad tenga un niumero no superior a 25 temas, debera elegirse entre dos;
cuando el numero sea superior a 25 temas e inferior a 51, entre tres, y cuando tenga un nimero superior a 50, entre
cuatro.

Esta primera prueba se valorara de O a 10 puntos y se calculara realizando la media aritmética entre las puntuaciones de las
dos partes de la misma, siempre que cada una de las puntuaciones parciales sea igual o superior a 2,5 puntos. Para la
superacion de esta primera prueba el personal aspirante debera alcanzar una puntuacion igual o superior a 5 puntos.

2’ Prueba, que tendra por objeto la comprobacion de la aptitud pedagoégica del aspirante y su dominio de las técnicas necesarias
para el ejercicio docente, y que consistira en la presentacion de una programacion didactica y en la preparacion y exposicion
oral de una unidad didactica:

o Parte A) Presentacién de una programacion didactica. 2 a P RU E B A
e Parte B) Preparacion y exposiciéon de una unidad didactica.
La preparacion y exposicion oral, ante el tribunal, de la unidad didactica podra estar relacionada con la programacion
presentada por el aspirante o elaborada a partir del temario oficial de la especialidad. En el primer caso, el aspirante elegira el

contenido de la unidad didactica de entre tres extraidas al azar por él mismo, de su propia programacion o del temario oficial de
la especialidad. Cada unidad didactica contendra al menos una situacion de aprendizaje.
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FASE DE CONCURSO:
VALORACION1/3

Experiencia Docente Previa

En la fase de concurso se valorardn, en la
forma que establezcan las convocatorias,

los méritos de los aspirantes; entre otros
figurardn la formacidon académica y la
experiencia docente previd. En todo caso,
los baremos de las convocatorias deberdn Sy A AT AR
respetar las especificaciones bdsicas y
estructura que se recogen en el Anexo | de
este Reglamento. La calificacion de la fase
de concurso se aplicard Unicamente a los

aspirantes que hayan superado la fase de
oposicidn. Los aspirantes no podrdn

dlcanzar mds de 10 puntos por Ia Otros Méritos
valoracion de sus meéritos:

Maximo 2 puntos

_‘ ‘ *Ensefianza no oficial y no conducente a la obtencién de un titulo con carécter oficial o certificado de profesionalidad.




*Ensefanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.

3¢ Temario

Numero _
de tema Titulo del tema

1 El sistema comercial. Estructura y tendencias del comercio nacional/internacional. Interrelaciéon del comercio con otros sectores. Formas de distribucion.

2 Lainvestigacion de mercados en la actividad comercial. Aplicacion de las técnicas de obtencién de informacién. Analisis y tratamiento estadistico de los datos. Utilizacion de aplicaciones informaticas.

3 El marketing en la gestién comercial. Utilizacion de las politicas de marketing en la definicion de estrategias comerciales.

4 El marketing y el "merchandising”. Planificacion del "merchandising” en el establecimiento comercial.

5 Estudio del comportamiento del cliente en el punto de venta. Teorias sobre la motivacion. Identificacion del tipo de cliente. Aplicacion de instrumentos cuantitativos y cualitativos para el conocimiento del consumidor.

6 Organizacion del punto de venta. Determinacion y organizacion de los recursos humanos y materiales. Distribucién de la superficie comercial. Aplicacion de las técnicas de "merchandising" y de la normativa de seguridad e higiene. Utilizacién de

aplicaciones informaticas.

7 Constitucion del surtido de las familias de productos. Aplicacion de las reglas de implantacién de productos para la optimizacion del lineal. Utilizacion de aplicaciones informaticas.

8 La cartelistica en el punto de venta. Analisis de las técnicas utilizadas en la elaboracion de carteles y etiquetas. Aplicaciones informaticas.

9 Interiorismo comercial. Analisis de las técnicas de escaparatismo. Programacion del escaparate. Diseiio y montaje de un escaparate.

10 Analisis de la Publicidad en el Lugar de Venta. Determinacion de las acciones promocionales de ventas. El "Merchandising" del fabricante.

1 Control de las acciones de "Merchandising". Cuenta de explotacion previsional. Analisis del rendimiento de la superficie de venta.

12 La tecnologia al servicio del "Merchandising". Instrumentos para la gestién del punto de venta.
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3¢ Temario

Numero _
de tema Titulo del tema
13 El sistema de transporte. Estructura y tendencias del transporte nacional/internacional. Interrelacion del transporte con otros sectores. Actividades auxiliares del transporte.
14 Marco juridico y aspectos técnicos del transporte por carretera en operaciones comerciales nacionales/internacionales. Gestion de la documentacion.
15 Marco juridico y aspectos técnicos del transporte maritimo en operaciones comerciales nacionales/internacionales. Gestién de la documentacion.
16 Marco juridico y aspectos técnicos del transporte ferroviario en operaciones nacionales/internacionales. Gestion de la documentacion.
17 Marco juridico y aspectos técnicos del transporte aéreo en operaciones comerciales nacionales/internacionales. Gestion de la documentacion.
18 Analisis de los aspectos técnicos y juridicos del transporte multimodal de mercancias en operaciones comerciales nacionales/internacionales. Gestion administrativa de la documentacion. La unidad de carga: el contenedor. Gestiéon y control
informatico.
19 Analisis de las obligaciones legales de los distintos tipos de empresas mercantiles.
20 Analisis de la legislacion que regula los contratos mercantiles.
21 Analisis de los costes de explotacién en las empresas de transporte. Amortizacion técnica y fiscal de los medios de transporte. Provisiones para grandes reparaciones. Calculo del precio por unidad de servicio para alcanzar el umbral de rentabilidad.
22 Proceso de seleccion de los medios de transporte en operaciones de comercio nacional/internacional. Evaluacién de alternativas.
23 Gestion de la expedicion de mercancias. Tratamiento de pedidos. Preparacion de rutas de abastecimiento y gestiéon informatizada del seguimiento de mercancias.
24 Analisis del seguro de transporte terrestre, maritimo y aéreo. Procedimiento de contratacion. Declaracion-liquidacion de siniestros.
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3¢ Temario

Numero _
de tema Titulo del tema
25 Aplicacion del Impuesto sobre el Valor Afladido en las operaciones de comercio interior, intercambios intracomunitarios y con terceros paises. Declaracion-liquidacion. Gestion de la documentacion.
26 Contratacion de los servicios de transporte en las distintas modalidades. Sistemas de tarifacion y fletes. Facturacion de los servicios. Gestion de la documentacion
27 Reglas y usos uniformes del comercio internacional. Aplicacion de los INCOTERMS en el contrato de compraventa internacional. Interrelacion de los INCOTERMS con los documentos de transporte.
28 La funcion de la Aduana en el trafico internacional. Andlisis de la Normativa aplicable. Cumplimentacién y tramitacién de la documentacién. Aplicaciones informaticas.
29 Analisis de la normativa que regula los transportes de mercancias peligrosas, perecederas y de animales vivos. Gestion de la documentacion. Aplicaciones informaticas.
30 El proceso de logistica comercial. Analisis de los intermediarios en la red logistica.
31 El almacenaje en la red logistica. Disefio y organizacién de almacenes. Aplicacion de la normativa de seguridad e higiene. Aplicaciones informaticas.
32 Procedimientos para la recepcién de las mercancias en el almacén. Equipos para el control. Documentacién. Codificacion y etiquetado de las mercancias. Aplicaciones informaticas.
33 Almacenamiento y distribucién interna de productos. Manipulacién y mantenimiento de las mercancias en el almacén. Aplicacién de la normativa de seguridad e higiene.
34 Organizacion, funcionamiento y servicios basicos de los operadores logisticos. Centros logisticos. Plataformas logisticas multimodales.
35 Modelos de distribucién: Aplicacion de la teoria de grafos para la optimizacién de la distribucién comercial.
36 Modelos de distribucién: Utilizacion de algoritmos para optimizar las variables de tiempo, distancias, capacidad y acoplamiento en una red logistica.
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3¢ Temario

Numero _
de tema Titulo del tema
37 Aplicacion de métodos de programacion lineal en el transporte. Soluciones basicas. Soluciones 6ptimas. Utilizacion de aplicaciones informaticas.
38 Anadlisis de las variables calidad, plazo de entrega y precio en la distribucién comercial. Organismos y procesos de certificacion de la calidad. Control de los sistemas logisticos. Aplicaciones informaticas.
39 Gestion de stocks: Tipos de stocks. Analisis de la demanda, los costes y los plazos en la gestién de inventarios.
40 Gestidon de stocks: Aplicacion del método ABC. Analisis de los modelos de situaciones de stocks. Sistemas de gestion de inventarios.
a1 Gestion de stocks: Rotacion de stocks. Periodo medio de maduracion. Aplicacion de las Normas contables para la valoracion de existencias. Métodos de valoracion de existencias. Elaboracion de la documentacion. Aplicaciones informaticas.
42 Analisis de las nuevas técnicas para la organizacion, planificacion y gestion de stocks.
43 Analisis de los factores que determinan la seleccién de los embalajes. Seiializacion y rotulado. Normativa aplicable. Aplicaciones informaticas.
44 Analisis de la normativa que regula los regimenes de almacenamiento en Comercio Internacional. Funcionamiento de los regimenes de almacenamiento. Formalidades y tramites. Normativa reguladora.
45 Analisis del servicio de atencidn al cliente dentro del proceso de logistica comercial. Procedimientos de resolucion de incidencias. Nivel de servicio. Analisis coste/beneficio.
46 Analisis de la Normativa en materia de consumo. Entidades y organismos para la defensa de los consumidores/usuarios.
a7 Los centros documentales: Organizacidn, funciones y servicios. Legislacién y normativa sobre archivos, bibliotecas y centros de documentacion. Integracion de servicios informaticos.
48 El proceso documental. Aplicacién de técnicas de catalogacion y archivo. Tratamiento de la informacién/documentacion en materia de consumo. Aplicaciones informaticas.




*Ensefanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.

3¢ Temario

Numero _
de tema Titulo del tema
49 Procedimiento de elaboraciéon de documentos en materia de consumo. Métodos de obtencidn de informacion. Aplicaciones infomaticas.
50 Aplicacion de las técnicas de comunicacion y negociacion en los servicios de atencion al cliente/consumidor. Aplicaciones informaticas.
51 Aplicacion de las técnicas de comunicaciéon y negociacion en los servicios de atencién al cliente/consumidor. Aplicaciones informaticas.
52 Sistemas informaticos: Estructura légica de la informacién. Representacion interna de datos. Almacenamiento externo.
53 Sistemas Operativos: Tipos. Caracteristicas. Funciones. Estructura y componentes. Instalacion.
54 Sistemas Operativos: Interfaces de usuario. Utilidades para la gestion de discos y equipos periféricos. Instalacion. Gestion de programas y archivos. Gestion de impresion.
55 Explotacién y administracion de sistemas operativos monousuario y multiusuario. Proteccién de la informacion. Utilidades.
56 Redes de ordenadores: Componentes. Arquitecturas de red. Medios de transmision. Tipos de redes.
57 Teleproceso y redes informaticas. Objetivos y prestaciones. El canal de transmision. El Modem. Redes de transmision de datos.
58 Procesadores de texto: Diseiio de documentos. Funciones de edicién. Procedimientos de trabajo con varios textos. Insercion de graficos. indices y sumarios. Macros.
59 Procesadores de texto: Gestion de archivos. Procedimientos de proteccion de archivos. Control de impresion. Configuracion de la impresora. Importacién/exportacion de datos.
60 Hojas de calculo: Estructura y funciones. Disefio y formato de las hojas. Funciones y férmulas. Referencia a otras celdas. Macros.
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3¢ Temario

Numero -
Titulo del tema
de tema
61 Hojas de calculo: Graficos. Tipos de graficos. Importaciéon/exportacion de datos. Gestion de archivos. Impresion.
62 Bases de datos: Tipos, estructuras y operaciones. Sistemas de gestion de bases de datos: Funciones, tipos.
63 Bases de datos relacionales. Disefio. Estructura. Operaciones. Lenguaje SQL. Disefio de programas. Importacién/exportacién de datos.
64 Aplicaciones graficas y de autoedicion: Estructura y funciones. Tipos de graficos. Procedimientos de diseiio y presentacion. Integracion de graficos en documentos.
65 Paquetes integrados: Tipos, caracteristicas y funciones. Modularidad. Funciones y procedimientos para laimportacién/exportacion de datos.







DiA RECU BLOQUE TEMAS | PRACTICA DIDACTICA

4 Marketing y 1,3 Marketing deas previas FP .
merchandising
11 2 Estadistica ldeas previas didactica,
normativa e indice
18 4.5, 6 Merchandising 1 Justificacion
25 6,7 Merchandising 2 Contextualizacion
2 7.8 Merchandising 3 Elementos curriculares 1
9 1-8 Repaso marketing, estadistica | Elementos curmculares 2
y merchandising
16 9 Control del merchandising 1 Elementos curmiculares 3
23 10, 11 Control del merchandising 2 Temporalizacion 1
30 12 Control del merchandising 3 Temporalizacion 2
Repaso control de
merchandising
6 Ofimatica 59, 60, | Ofimatica 1 Metodologia 1
61
13 62, 63, | Ofimatica y disefio Metodologia 2
64, 65
20 Transporte nacional e 13, 23, | Transporte termestre Metodologia 3
intermnacional 14
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MES DIA RECU BLOGUE TEMAS | PRACTICA DIDACTICA
27 14, 15 Transporte agreo Evaluacion 1
Diciembre = 16, 17, | Transporte maritimo y Evaluacion 2
18, 22 multimodal
1 19, 20, | Costes del transporte Evaluacion 3
21,24
18 13-24 Repaso fransporte Atencion a la diversidad
25 26 1-24 SIMULACRO 1 Desarrollo unidad didactica
Enero 1 2 Comercio intermacional |27 Comercio internacional 1 Entrega de programaciones
8 27 Comercio internacional 2 UT_Introduccion y normativa
15 25,26 | Comercio internacional 3 UT_Contextualizacion
22 28,29, | Comercio internacional 4 UT_Elementos curriculares 1
44
29 Repaso Comercio UT_Metodologia 1
intermacional
Febrero 5 Logistica 30, 3 Logistica UT_Metodologia 2
12 30, 31 Distribucion 1 UT_Ewaluacidn 1
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DIA RECU BLOQUE TEMAS | PRACTICA DIDACTICA
R 5 * 37 Distribucion 4 | Preparacian del discurso y
defensa
12 38 Seleccion de proveedores
Repaso logistica y distribucion
19 SIMULACRO 2
26 Stocks 39 Stocks 1
2 7 40 Stocks 2 Dudas finales y entrega final de
programaciones
g 41 Stocks 3
16 41 Stocks 4
23 42 43 | Stocks 5
30 Fepaso ejs stocks
i Consumo 45 46 | Incidencias Defensas
14 47,48 Atencion al cliente ’.
21 49, 50 Frotocolos
Repaso ejs Consumo
28 SIMULACRO 3
= Informatica general 51,52, |Ejs de repaso Defensas
aplicada al comercio 53,
1 54,55, Ejs de repaso
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é‘:s DIA RECU BLOQUE TEMAS | PRACTICA DIDACTICA

56, 57,
18 58, 59 Ejs de repaso
25 DEFENSAS
Julio repaso Defensas

T

cente ala obtencion de un ti

-Enseﬁanza no oficialy no ¢ on caracter oficial o certificado de pr‘ofesicrh



MODALIDADES

Una clase semanal de 6 horas, que permanecera grabada durante 7 dias para que puedas visualizarla en otro momento.

PRESENCIAL ONLINE

6 horas de clase semanales e 6 horas de clase semanales en directo por

Acceso al campus AulaTechos (mensajeria, videoconferencia.
tutorias virtuales, chat, foros, descarga de e Acceso al campus AulaTecnos (mensajeria, tutorias

material, etc.) virtuales, chat, foros, descarga de material, etc.)

Posibilidad de acceder ala clase online en caso B oh on-line se l1aVa a calio a B

de no poder asistir de forma presencial plataforma de videoconferencia, asi como de la

- s ; plataforma educativa AulaTecnos.
Comunicacién continua con los preparadores a

| " Comunicacién continua con los preparadores a
traveées del campus virtual.

través del campus virtual.

*Ensefanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.



Preparacion Online

Nuestro meétodo Online esta basado enla
virtualizacion del aula a través de un
sistema de plataforma de
videoconferencia con una arquitectura
tecnologica muy avanzada. El alumnado
accede al aula como lo haria un alumno
presencial, pero sin moverse de casa.

Sencillo Multiplataforma

TecnosZubia

OPOSICIONES DONGERHErSS

*Ensenanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.



AulaTechos

AulaTecnos es el aula virtual de Tecnoszubia. Centro de Estudios Tecnoszubia pretende usar de

manera intensiva las nuevas tecnologias para gue con el apoyo del equipo técnico se convierta en una
ventaja con respecto al resto de aspirantes. En todo momento el personal del Centro estara accesible
para ayudar a los alumnos gque tuvieran mas dificultad con el uso de las TIC.

*Ensenanza no oficial y no conducente a la obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.




Precio matricula 150€

Si te matriculas antes del 30 de junio, las tarifas de las mensualidades son las siguientes:

Nuevos Alumnos Antiguos Alumnos

Precio mensualidad 1558 170€ 1582 140€

Si te matriculas después del 30 de junio, el precio de la mensualidad varia en funcion del mes de incorporacion, segun la siguiente tabla:

Sicomienzas en: Nuevos Alumnos Antiguos Alumnos
Julio-septiembre 180€ 150€
Noviembre 190€ 160€
Diciembre 200€ 170€
Enero -Febrero 210€ 180€
Marzo 240€ 210€
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Abril 280€ 250€
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Tecnoszubia Oposiciones
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